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Gladjeamnen och orosmoln

En lang vinter gar mot sitt slut. Det har varit en bra
vintersasong, med tidigt frusna marker och tillgang-
liga avverkningar. Att vi dessutom nu kan traffas
fysiskt ar gladjande. Vara ink&pare kan aterigen ha
efterlangtade moten och fora samtal om allt fran
skogsvard till vintervagar. Det ar roligt att prata skog
med skogsagare!

Allt &r dock inte positivt. Vi ser med fasa pa Ryss-
lands attack pa Ukraina, en invasion som orsakar ett
enormt manskligt lidande. Invasionen ar ett pahopp
pa Europas demokrati och sékerhetsordning, grund-
pelarna vart samhalle vilar pa. Som en f6ljd av detta
rusar energipriserna, vilket paverkar hela vardeked-
jan fran avverkning till leverans av fardig produkt.

I och med det rddande laget ser vi forandringar pa
den globala marknaden, dar pelletspriserna har mer
an fordubblats sedan forra sommaren. I skrivande
stund haller vi pa att fardigstélla var andra pellets-
fabrik med placering pa Lovholmen i Pitea. Med den
investeringen fordubblar vi produktionen av pellets
till 100 000 ton per ar. Uppstarten av produktionen
kommer i ratt tid, nu nar Europa staller om for att
vara mindre beroende av olja och gas och da fram-
forallt fran Ryssland. Skogsravaran blir en viktig
nyckel i denna omstéallning mot en fossilfri framtid.
Vi pa Stenvalls ar redo for detta; att forse Europa och

varlden med biobaserade produkter
och branslen. Att tillsammans
med er mota framtiden med
en fornybar ravara i fokus,
ar det vi brinner {or.

Folke Stenvall, vd

Mangfald motverkar enfald

Under 2000-talets borjan bodde jag tre ar i Ryssland i staden
Irkutsk. Mitt arbete for mobeljatten IKEA bestod av kontroller
och att sammanfora timmerleverantorer fran ostra Ryssland
med mobeltillverkare i Kina. Ofta var jag enda vasterlanning
pa otroligt avldgsna platser dar valfarden var beroende av
utkomsten fran skogen. Férandringen fran Sovjetstyre till
"nagot annat” var trevande och upplevdes inte alltid som po-
sitiv — det historiska arvet vagde tungt. Det var en spannan-
de tid, fantastisk pa manga satt, och de manniskor jag larde
kanna och de manga positiva handelser jag fick uppleva bar
jag for alltid med mig.

Rysslands skogsindustri och skogsbruk har utvecklats
och forbattrats sedan dess, men nu 6verskuggas allt av
landets aggression och krigshandling mot Ukraina. Det ar
en stor katastrof, och jag kdnner starkt for dem som drabbas.
Vad detta kommer att innebara i framtiden ar svart att for-
utspa, men det kommer att fa stor paverkan fér manniskor
1 saval Ukraina som i Ryssland. Da kanns det lite futtigt
att som jag nu oroas over att sakna utforare av skogsvard i
sommar. Krig, sanktioner och hinder kommer att paverka
bade arbetskraft och fléde av vara varor. Men det visar pa att
lander hor ihop mer an vi skiljer oss fran varandra.

En mangfald av idéer och dgande motverkar enfald
och darskap, och demokrati och demokratiska processer
ar vaccin mot bestdende dumheter. Det gar inte heller att
overskatta vikten av fortroende méanniskor emellan. Detta
kan vara viktigt att komma ihag nar det ibland dyker upp
totalitara idéer inom skogsbranschen, nar man vill skapa
likriktning, eller — varfor inte? — nar jag sjalv besvaras over
vissa processers langsamhet, som nar det galler att forandra
tolkningen av art-habitatdirektivet gallande
faglar i skogen.

Positiva upplevelser skapar vi framst
genom att traffa andra manniskor — sa
ta chansen nu i var, nar pandemin antli-
gen ar over!

Goran Sundberg, ravaruchef
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Grundare: Elof Stenvall, som startade foretaget 1947 tillsammans med sin bror.
Agare: Syskonen Folke Stenvall, Anna Flink och Sven Stenvall.

Affarsidé: "Vi ska tillverka hogt foradlade travaror som 6verensstammer med
kundernas krav pa funktion och totalekonomi.”

Vision: "Vi foradlar hela stocken, var malsattning ar att

producera fler fardiga produkter och pa sa satt utdka och

sakra marknadsandelar”

Omsattning koncernen Stenvalls: 2,0 miljarder
Antal anstéllda koncernen Stenvalls: 432
Omsiéttning Stenvalls Tra: 1,5 miljarder

Antal anstéllda Stenvalls Tra: 267
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Klentimmer — var hjartesak

Klentimmer behdver inte blimassaved! Panel, Det innebar att andelen timmer vid en slutavverkning
mobler, spiror, trallar, hyllor, limtrastolpar, dorrkarmar, blir storre, normalt 80 procent. Vid en gallring blir
underlagsskivor... allt detta kan-goras av klentimmer! vinsten annu storre. Dessutom: det kdnns ratt bra att
Stenvalls Tra sagar och foradlar trad med diameter skogen blir till nagot langvarigt och konkret — eller hur?
anda ner till tio centimeter.
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GABRIEL OLSSON, NORRLAGE:

Vi vill att virke som vuxit
i norr ska stanna i norr

- Den som siljer skog till Stenvalls kan vara séker pa att delar
av den kommer sta minst hundra ar till i Norrbotten — fast i
husform, sdger Gabriel Olsson. Kanske ar det foradlat virke fran
fabror Stures skog utanfor Boden som Gabriel anvander just nu
i sitt framgangsrika byggforetag.

Han utstralar positiv energi nar han visar unga foretaget
Norrléages kontor pa Bodens Business Park i Savast. Gab-
riel Olsson drivs av brinnande intresse och ar stédndigt pa
sprang.

—Jag ar inte sjalv byggare utan har gatt handelsprogram-
met pa gymnasiet, och efter att jag jobbat nagra ar inom
byggbranschen dok tillfallet upp att starta eget, berattar han.

Kollegorna Joel Mattson och Johan Ekstrom kopte in sig

1 Gabriels bolag och de stallde om fran fastighetsuthyrare
till husleverantor och fastighetsutvecklare. Nu, drygt tva ar
senare, producerar Norrldge 20—-25 hus per ar, och férutom
de tre dgarna och konstruktoren Pernilla Oja har de 24 an-
stéllda snickare, varav atta arbetar i foretagets egen husfa-
brik. Dar monteras sa mycket som mojligt av husen 1 forvag.

Stenvalls inkopare
och jag har etablerat
en god kontakt och
jag vill inte garna
byta

STURE OLSSON, skogs-
agare och Gabriels farbror
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Sedan tacks delarna in, transporteras till byggplatsen och
monteras snabbt. Allt star under tak bara nagra dagar sena-
re, vilket innebar mindre risk for fukt i konstruktionen och
dessutom ar battre for personalen. Varje projekt tar mellan
en och tre veckor beroende pa hur omfattande det ar.

[ fjol omsatte Norrlage 61-62 miljoner, en dubblering
emot 2020, och just nu har de ett inneliggande ordervarde
pa cirka 50 miljoner kronor.

—Vi ar redan dar vi planerade att vara om fem ar, sa just
nu bygger vi organisation for att alla ska kanna sig delaktiga
1resan vi har borjat, forklarar Gabriel.

Gabriel skoter en stor del av kontakten med kunder-
na, som ofta vill ha hjalp att hitta en egen ritningslosning,
baserad pa en kombination av flera husmodeller. Norrldage
bygger aven manga arkitektritade hus.

— Men vi bygger inte bara hus, det har aven blivit till
exempel ett bullerplank. Nasta steg ar att vi ska bli "den
sjalvklara partnern” nar det géller "back to business” pa allt
fran utfackningsvéaggar till husblock.

— Det kénns forstas bra att vara i byggbranschen just nu
nar de hander mycket med stora investeringar i Norr- och
Vasterbotten, tycker Gabriel. Samtidigt géller det att vara
med nu nar priserna skenat, och det har varit ett tufft ar for
oss under pandemin pa grund av priserna och leveransfor-
seningar.

Nar det var som svarast att fa tag i folk anlitade Gabriel sin
farbror Sture Olsson som snickare i fabriken. Sture ar inte
bara hans farbror, han har dessutom stark anknytning till
Stenvalls — som skogsagare och leverantor.

—Stenvalls inkopare och jag har etablerat en god kontakt
och jag vill inte garna byta, berattar han. Det koparen Emil
sdger behdver man aldrig ifragasétta eller ha synpunkter pa.



, get lokala kretsloppet ger
arbetstillfallen och valfard
at hembygden. Tra ar _
dessutom det basta for miljon.

GABRIEL OLSSON, delagare,
kundansvarig och inképsansvarig pa
Norrldge, dessutom tvabarnsfar, '
hockeytranare och skoterforare
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Lokalproducerat. Ravaran till vdggblocken som byggs i Norrlages fabrik hamtas fran Stenvalls och andra lokala leverantorer.

Norrlage forts.

Sture &ger 1 runda slangar 400 hektar och har forutom i
Boden ocksa avverkat utanfor Kalix. Han var den som leve-
rerade forsta lasset till Seskarésagen nar den aterinvigdes
2020.

—Det ar bra jobbat av Stenvalls att starta upp sagverk
som andra inte lyckats driva. Vi har i mangt och mycket
saknat vidareforadling av vara ravaror har i Norrbotten, men
genom att képa skog och upparbeta den skapar Stenvalls ar-
betstillfallen har i bygden. Det &r helt klart ett plus i kanten
for mig.

Sedan ndagra ar bidrar farbror Sture dven med ravara som
efter att ha sagats och foradlats hos Stenvalls hamnar hos
brorsonen Gabriel pa byggforetaget Norrlage. Norrlage koper
namligen i dagslaget allt sitt sdgade virke av Stenvalls.
—Vaggblocken som vi bygger i fabriken gors av material
frdn Stenvalls och annat material kops av XL-BYGG Sten-
valls och ett par andra lokala leverantorer. Om det finns
nagon annu narmare det aktuella bygget koper vi garna

av dem. Vi forsoker tanka sa lokalt det gar for att spara
transporter. Men det ar viktigt att veta att de som saljer kan
leverera i 6verenskommen tid och gar att lita pa. I somras
nar efterfrdgan var som hogst och det var svarast att fa tag
1ravara prioriterade Stenvalls oss och informerade i tid nar
det var ont om nagot, och det ar vi glada for.

Valet att bygga just i tra ar ytterst medvetet.

—Framst for miljons skull, men ocksa for att det ar viktigt
for oss att jobben ar kvar har uppe. Tra ar ett underbart ma-
terial att arbeta med.

Gabriel ar 6vertygad om att trabyggandet kommer att
oka.

—Bygga maste vi ju gora, och tra &dr det mest hallbara.
Efterfragan pa tra kommer att bli &nnu hogre och ravaran
kommer att 6ka i varde nar konkurrensen om den blir hardare.

Daremot ar Gabriel inte sjalv intresserad av att &ga skog.

—Nej, det far andra gora! Skogen vaxer alldeles for lang-
samt! séger han och pilar ivdg till nasta kundmote.

FOTO: PATRICK DEGERMAN



. T .

OIN ARBETSKUMPIS
ARET RUNT

L= IT-a Iy

HITTA DIN NYA
CAN-AM HOS 0SS

20

b1 &

VI HAR TILLBEHOR
IFOR ALLA
TILLFALLEN

* d
regR g B
) w

i

g

BRP WINTER PRO .2 SNASLUNGA

OM VINTERN AR DIN SASONG,

VARFOR INTE GORA NASTA
DEN BASTA NAGONSIN

MALMGATAN 10, BODEN - TEL. 0921-1020¢9
WWW.SIXTENNILSSONS.COM

Vi levererar hogkvalitativ
virkeshanteringsutrustning

Genom aren har vi genomfort 51 projekt till Stenvalls
anlaggningar. Det forsta fardigstalldes i Orarna 1974.
Vi ser fram emot ett fortsatt fint samarbete!

[ RENHOLMEN

www.renholmen.se Engineering greatness

storsaljandé
och prisvarda

@J av det, tilten lutar ned tradet till lastningslage.

Modell 110 - 450 finns for gravmaskm
Modeller for kranar

BioJACK 110160 2i 1, fallning och lastning
BioJACK 180 230 och 300 3 1, féllning, kvistning
och lastning

Tack vare sin funktionalitet fungerar samma anordning
som vanlig grip vid lastning av virke.

- Ldtt att installera, ingen slangdragning
- Kapningen sker i markniva s att stubben blir ldg och

inte lamnar ndgra vassa pinnar i terréngen.

« Kapning av fallt virke (t.ex. till ved)

Pa 230 och 300 finns ackumulerande grip som tillbehdr .
e « Fungerar som lastningsgrip utaniseparatimontefing

De storsta fordelarna med BioJACK visar sig vid fall-

ning, kvistning och lastning. Gripen fattar trédet, Klipperyg Stark och héllbar konstruktion N
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Lulea, Ersnas 0920-311 00 - Skelleftea, Orrliden 0910 - 58 91 00 - Umea, Ershoda 090 - 18 93 15
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SAMPEY FINE MECHINES

CFMOTO

EXPERIENCE MORE TOGETHER

150 CM
PLoePAKEg "
Ord.pris 5 995

VARKAMPANJ!
CF MOTO C FORCE 625 84 900:-

L&gg till 3 000:- for 1ang modell, I4gg till 4 000:- for traktor B (Ord pris: 92 900:-)

GARSDVAGN ULTRATEC
7 995:- (Ord.pris 9 750:-)

Tillverkad i Finland, priset géller tom 30/4 ;._' =

UTTERSTROMS

MASKIN & FRITID SKELLEFTEA

Svedjevagen 1 ¢ 0910-155 80 ® Man-tor 8-17 Fre 8-16
www.utterstroms.se
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Elinas skog vaxer i varde

EN AKTUELL SKOGSBRUKSPLAN AR EN FORUTSATTNING FOR LANG OCH UTHALLIG

AVKASTNING PA DIN SKOG

Vad jag rekommenderar
beror naturligtvis pa
vilket mal skogsagaren
satt upp med sin skog

HENRIK RISBERG, expert pa skogs-
bruksplaner och Stenvalls partner

8 STENVALLS MAGASIN

Nar pappa Ulf ovantat gick bort kastades Elina Larsson i
Myckle, Skellefted, in i skogsdgarskapet. Da var det skont att
ha stéd i en hemtam virkeskopare och en aktuell och palitlig
skogsbruksplan.

— En skogsbruksplan ar prio ett for en nybliven skogsagare,
sdger Stenvalls virkeskopare Lars Forsell.

Akermark och hasthagar kantar byavagen i Elinas hemby,
och pa sodra sidan skar Skelleftedlven en djup fara genom
landskapet. Nar hennes pappa gatt bort 2018 flyttade hon
med sin familj hit till hemgarden och tog samtidigt 6ver de
38 hektaren skog och &ker tillsammans med sin man.

—Skogen "kom pa mig” — men det var ju planen fran for-
sta borjan. Pappa ville att vi skulle ta 6ver, sa det var egentli-
gen inga konstigheter, konstaterar hon.

Lars Forsell, som i alla ar hjalpt Ulf med skogen och
dessutom bor granne, tar fram en fér dagen inkopt tarta och
raljerar med glimten i 6gat 6ver att Elina inte forvaltar sin
mammas goda fikatradition — speciellt idag nér det kommer
"finfraimmen” och det ska pratas skogsbruksplaner.

Det var bra att det redan fanns en skogsbruksplan éver
skiftet, konstaterar Lars:

— Om man inte har en plan nér det &r dags for atgarder,
sa ar steq ett att géra en, annars kan det dra ut pa tiden. Vid
forsaljning ar det extra viktigt — méaklare brukar inte vilja
ata sig det annars. Sedan kan man héalla igang samma plan
genom uppdateringar, men efter tio ar har det oftast hant sa
mycket att man behover en ny.

Henrik Risberg fran Svensbyn, Pited, fardigstallde en plan
over skiftet at Ulf 2014 och uppdaterade den sedan néar dods-
boet skulle redovisas.

—Min pappa hade en liknande firma som jag har nu, sa
jag borjade arbeta med honom 2008, berattar han. Nu arbe-
tar jag sjalv heltid med skogsbruksplaner och varderingar.
Det innebar att jag inventerar 7—8000 hektar per ar.

Varje plan tar ungefar ett dagsverke att fardigstalla.

—Arbetsgangen ar, att néar jag fatt bestallning och kartor
fran virkeskoparen, sa gar jag ut i skogen med karta och
GPS och mater och kollar alder, hojd, volym, tradslagsbland-
ning och eventuella anmarkningar som algskador for varje
bestand. Tillbaks pa kontoret matar jag in allt i ett datorpro-
gram som gor en sammanstallning.



Ditt pensionssparande ar sakrat!
Om du gor som det star har sa
kommer du att fa hugga av bara
rackarn nar du ar 67 ar!

Lars Forsell och Henrik Risberg radgér med nyblivna skogségaren
Elina Larsson hemma i hennes kok i Myckle.

Henrik zoomar in kartan 6ver Elinas skifte, Myckle 7:14,
som forst ser ut som ett langt streck pa hans datorskarm.

—Skiftena har ar valdigt smala, minns Henrik. Det ar
gammal jordbruksmark med god tillvaxt, i ditt fall 4,2 kubik-
meter per ar och hektar — han visar pa staplarna med fing-
ret. Ju hogre bonitet, desto hogre ranta pa skogen. Men dar
boniteterna ar hoga kravs det ocksa extra mycket réjningar
och gallringar.

Elina nickar; for inte sa lange sedan utforde Stenvalls en
gallring at henne.

—Vad jag rekommenderar beror naturligtvis pa vilket mal
skogsagaren satt upp med sin skog, fortydligar Henrik, men
de flesta vill ha lang och uthallig avkastning.

Nastan alltid stdmmer Henriks analys med Lars asikter:

— Nar Henrik har gjort beddomningen vet man att den gar
att lita pa!

Nar man granskar Elinas skogsbruksplan narmare ser
man en jattepuckel som intrader just nar hon ska ga i pen-
sion.

— Ditt pensionssparande ar sakrat! konstaterar Lars. Om
du gor som det star har sa kommer du att fa hugga av bara
rackarn nar du ar 67 ar!

FOTO: PATRICK DEGERMAN

Skogsbruksplanens innehall
For varje bestand anges:

+  Malklass, dvs med vilket méal bestandet ska skotas:
Produktionsskog med generell eller forstarkt
miljoh&dnsyn, naturvardsskog med eller utan skotsel.

*  Huggningsklass, dvs vilket utvecklingsstadium
bestandet ar i: Kalmark, réjningsskog, gallringsskog
eller avverkningsskog.

+  Alder i bestandet (genomsnittlig).

«  Standortsindex — ett matt pa markens produktions-
férmaga. For tall och gran anges den héjd de grovsta
tréaden berdknas na vid 100 ars alder.

«  Volym for hela bestandet och per hektar.
+  Tradslagsfordelning

+  ATGARDSFORSLAG, dvs vad som behéver géras och
inom vilken tidsperiod.
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TEKNIKUTVECKLING:

Rontgen — en

”e

insikt”

som ger utsikter

Utmanande och fantastiskt rolig — sa beskriver Anders Stenvall
sin resa med familjeforetaget Stenvalls Trd, som under hans
27-ariga liv har 6kat sin omsattning fran 140 miljoner till 1,5
miljarder kronor.

—Men den utvecklingen hade aldrig varit mojlig om vi inte hade
haft rontgen, konstaterar han. Rontgen ar forutsattningen for
att vi ska kunna nischa oss pa specialprodukter och leverera
dem langsiktigt.

—Titta hér, sa fattar du, sdger Anders med entusiastisk min.
En sadan har sagningsbildmall, med stocken i genomskar-
ning indelad i sektorer, har vi utarbetat for varje virkeskvali-
tet som vi levererar. Det ar for att vi alltid ska kunna fa ut sa
mycket som mojligt av stocken.

Anders ar nagot av en "sagningsnord” — inte sa konstigt,
eftersom han ar son till Folke Stenvall, ett av de tre dgarsys-
konen, och bokstavligen har vuxit upp pa sagen i Sikfors.
Under hans livstid har utvecklingen gatt snabbt. N&r han tog
studenten hade foretaget just kopt Lovholmensagen i Pited,
och yrkeslivet blev intensivt for Anders fran forsta sekund.

—Det visade sig vara svart att starta upp en gammal sag
med ny teknik, och det var med jarnvilja som vi fick det att
fungera, berattar han. Det tog 6ver ett halvar innan vi hade
kalibrerat sé att vi kunde saga tusen stockar per timme,
nagonting som vi med god marginal passerat idag.

Foretagets expansion har kravt strategiskt tank, dar rontgen
har varit en grundférutsattning for att lyckas.

—Att forsdka bedoma hur en stock ser ut pa insidan med
bara sina 6gon ar ett vagspel, hur erfaren man an ar, forkla-
rar Anders. Genom att rontga stocken far man ett definitivt
svar och kan mycket enklare planera vad man ska saga
av den. Med rontgen uppfyller 90-95 procent av sagvirket
kundens kravspecifikation, jamfort med 50—60 procent med
traditionell metod, och da blir andelen virke som vi behover
hitta annan avsattning for mycket mindre. Detta ger oss
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mojlighet att nischa in oss pa produkter som &r mer l6nsam-
ma i stallet for att bara producera standardprodukter som
sdljs pa en konkurrensutsatt marknad. En enorm fordel!
Sedan 2016 gar alla stockar pa sagen i Sikfors genom ront-
gen, detsamma sker sedan 2019 respektive 2020 pa Lovhol-
men och Seskar®. Avsldjandet av kvistarnas exakta placering,
antal och langd, andelen karnvirke, densitet och sa vidare gor
att stockarna enkelt kan sorteras in i kvaliteter och klasser.

Det ir speciellt tva specialprodukter som Stenvalls gdrna
nischar in sig pa. Den ena ar sa kallad "lamina’, som expor-
teras till Japan, dar det sdgade virket limmas ihop i stolpar
och bjalkar med det starkaste virket utat. Japan har extra
stora krav pa sitt byggvirke, eftersom husen dar behéver
klara av jordbavningar.

—Sedan vi investerade i rontgen har Japan blivit var
absolut storsta exportmarknad. Vi levererar mer an 50 000
kubikmeter till en marknad som for nagra ar sedan inte alls
var aktuell. Vara japanska kunder alskar vara produkter.
Eftersom utfallet av rontgen ar stabilt kan vi férutse det 6ver
tid och pa sa vis erbjuda langsiktiga kontrakt.

Den andra specialprodukten ar "friskkvist” — gron-
kvistsorterat mobelvirke — som saljs till Sverige, Danmark
och Polen.

—De kunderna vill ha ett bredare spann av dimensioner,
och tack vare rontgen traffar vi till 95 procent ratt i kvalite-
ten till dem.

Ocksa for sa kallat komponentvirke, som pa grund av sin
hoga andel karnvirke ar sarskilt rotbestandigt och stabilt, ar
rontgen viktigt.

—Det ar en komplex produkt, men tack vare rontgen vet
vi om stocken har den andel kdrnvirke som kravs for slut-
produkten, som ska bli produkter som dorr- och fonsterkar-
mar och i slutdndan séljas pa exempelvis Stenvalls byggva-
ruhus. Ungefar fem procent av Stenvalls sagade produktion
utgors av komponentvirke.



ANDERS STENVALL

-

Nischningen innebar battre lonsamhet for Stenvalls, som
kan investera mer och sakra nya arbetstillfallen i hemmare-
gionen. Aven for skogsdgaren som gor affarer med Stenvalls
okar lonsamheten.

— I och med att vi kan optimera hur vi anvander tradet,
sa kan ocksa en storre del av skogen klassas som timmer
och klentimmer i stallet for att bli massaved med lagt mark-
nadspris — ett arbete som &r helt beroende av réntgen!

Rontgen har aven underlittat tillvaron mycket for Sten-
valls under pandemin, eftersom man latt kunnat styra om
produktionen och flytta fokus nér en del exportmarknader
bromsat ned. I stallet for att stdnga ner delar av produktio-
nen kunde flodet styras om till marknader med hog efterfra-
gan.

Det pagar ocksa arbete med att utveckla anvandningen
av rontgen. Projektet MRR, Mera Réatt Ravara, som Stenvalls
driver tillsammans med Sveaskog, har som mal att kdnna
till hur insidan av tradet ser ut redan vid avverkningen ute i
skogen.

—0Om man vet vilken typ av mark en viss dnskad typ av
timmer vuxit pa, till exempel sydvéstsluttningar, tallhed
eller narhet till vatmark, sd kan man ana var man ska avver-
ka for att fa ut likadant utfall, forklarar Anders. Genom att
analysera satellitbilder pa biotoper kan man hitta monster
1vad vaxtplatsen ger for utfall. Da kan man i stallet for att
anvanda traditionella matt anpassa apteringen till exempel
efter en japansk byggmodul eller en panel i USA, och pa sa
sétt cka utbytet timmer fran en avverkning. Vi har gjort val-
digt lyckade forsok med utfall pa 90 procent Japan-anpassat
timmer.

Anders tanker mycket pa framtiden och raknar med att
vara involverad nar nésta generation ska ta over foretaget.

— Det ar verkligen jattekul att vara med, och jag har
faktiskt aldrig funderat pa att géra nagot annat. Man far
ta mycket ansvar, vilket gor att man bade bygger kompe-
tens och vaxer som person. Vi har dessutom sa fantastiskt
duktiga och engagerade medarbetare, som driver pa och gor
min vardag bade roligare och battre. Jag ser med gladje pa
framtiden, och ju mer jag tittar framat desto roligare blir det!

STENVALLS MAGASIN 11
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Hur mar dina plantor?

LAR DIG INVENTERA DIN SKOGSFORYNGRING

Ar de nysatta tallplantorna bruna? Ingen anledning till panik, de
kan vara friska anda. Har far du lara dig av ett proffs att inven-
tera hur planteringen har lyckats.

Ibland ar skogségarens rekognosceringstur lite extra span-
nande. Aven om det i de allra flesta fall gar mycket bra, s&
laggs ju i planteringen grunden till nasta generations skog.
Hur den lyckas kommer att f& bade miljoméssiga och eko-
nomiska och foljder.

—Med lite kunskap kan du sjalv snabbt tolka resultatet
och spara en del oro, séger Tomas Jansson pa Svenska
Skogsplantor, som levererar skogsplantor och planteringar
at Stenvalls. Ifall ndgot gatt fel ar det bra om vi som leve-
rantor far vetskap om det sa snabbt som det bara &r mojligt.
Ofta hinner vi da korrigera planteringen redan samma ar.

Vid en inventering ar det tre saker man tittar pa: antalet
plantor, hur de mar och hur man lyckats med planterings-
punkterna.

— Men innan man gar ut och kollar bor man ta fram le-
verantorens slutrapport pa planteringen, tycker Tomas. Den

12 STENVALLS MAGASIN
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TOMAS JANSSdansvarig*pé

Svenska Skogsplantor, ett affarsomrade
inom Sveaskog

ar ett slags kvitto pa bestéllningen, utférandet och slutresul-
tatet. Om man valt att investera 1 hogforadlat plantmaterial
kan man se slutrapporten som en sorts vardebevis.

De vanligaste orsakerna till att plantor dor under etable-
ringsfasen ar torka och snytbaggegnag.
— Hittar man doda eller "trétta’ plantor kan man syna dem
noggrannare. Finns det uppenbara skador? Snytbaggegnag
nere pa stammen? Ar barren ljusbruna och torra, eller ar de
bara rodbruna och mjuka? Ser man en planta med bruna torra
barr pa nedre halvan av stammen &r det ett tecken pa att den
haft ont om vatten och blivit torkstressad. Det ar tamligen
vanligt och séallan nagot att oroa sig éver. Om toppen &r gron
och fin och mer an ett par veckor har gatt sedan planteringen,
da har plantan i de allra flesta fall overlevt etableringsfasen.
Tomas paminner om att man ska vara uppmarksam:
—Unga tallplantor i vintervila har oftast rodbruna barr, sa
det ar 1att att bli lurad. Det kan galla nyplanterade fryslag-
rade plantor och nyplanterade plantor pa hosten. Men de ar
alltsd inte doda, bara i vila.

FOTO: HANS BERGGREN



Nar du &r ute i falt ar det ocksa viktigt att kontrollera
planteringspunkterna.

— En planta ska planteras rakt och djupt, det ar grunden.
Om den sitter snett kan den utveckla stamkrok, och en
torvklump som syns torkar latt ihjal. Luft under tiltan eller
hdgen ar inte heller bra. Da far den svart att nd markvattnet,
och maste initialt 6verleva pa enbart regnvatten.

Ocksa punktvalet har stor betydelse.

— I de allra flesta fall ska plantan sitta i en mineraljords-
punkt med minst tio centimeter mineraljord runtom. Men
det finns undantag, till exempel pa finjordsrik mark och pa
fuktiga marktyper. Dar bor plantan planteras igenom nagot
som rotterna kan greppa tag i, till exempel en omvand tilta
med tunt mineraljordstécke eller ett humuslager. Annars
kan den drabbas av uppfrysning, da tjdlen lyfter upp den ur
marken.

For att mata hur tatt plantorna sitter brukar man rakna hur
manga som ryms pa "forbandet”, alltsa en viss aterkomman-
de yta med en viss radie (standard &r en hundradel av en
hektar). Om man multiplicerar antalet plantor inom radien
med 100 far man plantforbandet per hektar. Det jamfor man
med det bestéllda forbandet, som framgar i slutrapporten.

Aven om man utgar fran férbandet kan det ofta i prakti-
ken vara lite knepigt att rakna plantor.

—Speciellt ar sma plantor som &ar djupplanterade i en
skonsam markberedning inte alltid sa latta att se. Vid en
hoglaggning vet man ungefar var plantan borde sitta, men i
en harvning ar det knepigare. Vid en férsta anblick kan man
tro att "Har ar det minsann inte planterat!”, men det ar lite
som att leta svamp; nar man val har "kalibrerat in” 6gonen
hittar man 1 regel plantorna.

Hur viktigt dr det da att forbandet ar jamnt?

—Ett jAmnt férband leder till en jAmnare ungskog, men
en professionell plantor prioriterar alltid en bra plante-
ringspunkt, eftersom det ar viktigare att alla plantor far en
bra start. Darfér kan férbandet variera nagot over hygget.
Omraden med riktigt daliga forutsattningar far kanske ett
nagot lagre forband, medan andra far ett tatare, och om ett
av harvsparen ar riktigt daligt under en stracka far kanske
sparen bredvid ett tatare forband for att kompensera. Hur
nara bestéllningen det gar att komma beror alltid pa hyggets
forutsattningar.

—Det viktigaste ar att markdgaren engagerar sig i sin
foryngring, tycker Tomas. Kanner man sig missnojd eller
har funderingar ska man snabbt kontakta kontaktperso-
nen som salt atgarden, i det har fallet virkeskoparen pa
Stenvalls. Vi pa Svenska Skogsplantor planerar sedan in
ett faltbesok sa snart som det ar mdjligt. En val utférd och
snabbt etablerad foryngring med ratt plantmaterial ar helt
avgorande for skogens utveckling pa sikt, och ju snabbare
det blir ratt desto battre.

Cirkelinventering —
sa miter du antalet plantor

Satt en pinne med ett méatsnore pa 5,64
m i centrum pa en tankt provyta. Mat upp
ytan genom att ga ett varv runt pinnen
med snoret strackt. Rakna antalet plantor
inom detta omrade.

Antalet plantor multiplicerat med 100 =
antalet plantor per hektar.

\ /’ ’ : o
Sé& hér ser en planta i vinterfarg ut. Jamfor den med
plantan till vanster som ar dod.

w

FOTO: TOMAS JANSSON

Denna planta ar delvis uppfryst - tjélen har lyft upp
den ur marken.
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XL-BYGG Stenvalls -

familjeforetag & palitlig affarspartner

Med malsattningen att vara en palitlig, effektiv och flexibel
affarspartner som levererar byggmaterial av hog kvalité grun-
dades XL-BYGG Stenvalls 2008. Fjorton ar senare har foreta-
get vaxt till att omfatta tio entreprendrsdrivna byggvaruhus
fran Umea i soder till Kiruna i norr. Foretaget ingar i Stenvalls
Tra-koncernen, ett familjeforetag med anor éanda fran 1947.

— Var ambition &r att det ska vara enkelt att handla hos
oss med snabb hjalp, genomtankta tjanster, hog service och
leveranssakerhet. Framfcr allt &r det bemotande, service
och leveranssékerhet som ar var styrka. Vi stravar efter att
vara en naturlig del av kundernas byggprojekt oavsett om
de ar proffsbyggare eller hemmafixare. Fér oss handlar det
inte bara om att erbjuda ratt produkter till ratt priser. Vi vill
vara med fran borjan till slut och gora allt for att vara kunder
ska lyckas med sina byggprojekt, séger Johan Johansson,
nyligen tilltradd VD for XL-BYGG Stenvalls.

Sprungen ur familjeforetaget Stenvalls Tra ar byggvaru-
handeln vél forankrad i det lokala, verksam for att skapa
forutsattningar att leva och bo dar man sjalv vill. Inom
koncernen finns en stark drivkraft att utvecklas, gora ratt
for sig och skapa resultat. Man har fokus pa entreprenors-
kraften, ser mojligheter i stallet for hinder och driver hela
tiden framat.

in Sweden

AL Er
O

Stenvalls.se

o
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I takt med att foretaget har vuxit har decentraliseringen
Okat och mycket kraft har lagts pa att rekrytera méanniskor
med ratt kultur och entreprenorsdriv med krav pa lednings-
fokus och férmaga. —Vi arbetar kontinuerligt for att utveckla
och férbattra vara gemensamma strukturer med fokus pa
Okat samarbete mellan vara anlaggningar med gemen-
samma losningar sa att vara kunder alltid erhaller en bra
service, fortsatter Johan.

Strax innan XL-BYGG Stenvalls bildades blev Stenvalls Tra
huvudé&gare till Genesis IT, en utav Sveriges ledande leve-
rantorer av affarssystem och IT-16sningar till svensk handel.
Investeringen har visat vara valdigt lyckosam déa bolaget
med sin produkt iFenix kunnat leverera ett kostnadseffek-
tivt och anpassat IT-stdd for bygghandel. — En IT-16sning dar
vi kunnat ha kontroll 6ver hela flodet kring ink6p-lager-for-
saljning-priser-fakturering har underlattat var snabba ex-
pansion och bidragit till foretagets lénsamhet, sdger Johan.

Vad ar det da som har gjort att foretaget blivit sa fram-
gangsrikt pa relativt kort tid? — Som en del av Stenvalls
Tra-koncernen har vi haft en langsiktighet och en séker
tillgang till travaror vilket ar grunden i hela bygghandeln.
Sedan ar vi lokala, vi finns néra kunden, vara agare finns hér
och manga av vara produkter kommer direkt fran skogarna
inorra Sverige — nagot som gynnar bade foretag och orter
har uppe. Vi varnar enkelheten, som finns i bade Norr- &
Vasterbotten, styrkan 1 att vara jordnara och omhéanderta-
gande. Vi vill gora det enkelt for kunden att in handla sina
byggvaror, férenkla i byggprojektet och med hjélp av den
kompetens och engagemang som vi besitter gora oss till ett
sjalvklart val. Det hér &r nagra av de ingredienser som tagit
XL-BYGG Stenvalls till den position som bolaget har idag
som en attraktiv partner for hela byggbranschen i Norr- &
Vasterbotten, avslutar Johan.

Faktaruta XL-BYGG Stenvalls
Omsattning: 535 milj kr
Rorelseresultat: 46 milj kr
Balansomslutning: 268 milj kr

Antal anstéallda: 108
Vinstmarginal: 9.0%
Soliditet: 30%







LUDVIG & CO
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Ludvig & Co ar Iedan&e oberoende
aktor inom skog och skatt = A
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50 000 skogségare anlitar varje ar Ludvig & Co for fastighets-
férmedling, vardering, skogsbruksplaner, ekonomi, juridik,
generationsskifte och radgivning. Affarsméjligheterna for

skogségare dr manga. Vilka ar dina? Kontakta oss! Kamp ar];] !

Valtra A95 HiTech2

Ludvig & Co &r Sveriges storsta redovisnings- och
med frontlastare G3S

radgivningsforetag med éver 75 000 kunder. Vi erbjuder
branschspecifika tjanster inom ekonomi, skatt, juridik,
affarsradgivning och fastighetsférmedling.

Med cirka 1300 medarbetare pa drygt 130 orter finns vi alltid
nara dig. Pa ludvig.se hittar du uppgifter om narmaste kontor.

Vill du hellre ringa &r numret 0771-27 27 27. LULEA

Johan Westerberg 010 - 556 86 26 / 0767 - 21 88 49
johan.westerberg@lantmannen.com

Lantméinnen
Iudvig se www.lantmannenmaskin.se Maskin

Kom hit sa
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e A SKOGSPLANTOR

Kvalitet och foryngringskompetens

Dackteant Alvsbyn /Alvsby Déck & Olja AB
Man-Tors: 02-17, Fre 07-16.30 * 0929-558 85
Luleavdgen 4'¢ dack.olja@alvsbyn.net

skogsplantor.se
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vet vilka déick du behdver
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Falcon 35 Raven 33
+ 4-8 tons klyvkraft - 6 tons klyvkraft

* 4 meters * 4 meters
utmatningselevator utmatningselevator

+ Renskanalsom + 330 mm max
standard kapdiameter

- Easy-funktion + 500 mm kaplangd .
.

T9F med 6,3 m kran

+ Var mest salda vagnsmodell

+ Ramstyrd

+ Avtagbart trepunktsstativ
med teleskopstodben

» Minskar risken
for korskador

Hall utkik
efter kommande

Kontakta oss fér mer info och demo Jord- och vall-

demon under
STEFAN ANDERSSON varen!
070 - 2206614
stefan.andersson@staffare.se

JOAKIM LUNDBERG

STAFFARE AB
joakim.lundberg@staffare.se FF I

ﬁlo(A VOLYMEN
PA DIN SKOG

Kallax Flyg AB utfor alla typer av skogsgodsling, . =
askning och skogsinventering. Genom avancerad |
gobdselutrustning och programyaﬁa‘eékerstaller e
vi produkten och dérmed tillvéxten pa din :

detta pa ett tldseffektlvt att med hog precision.

Vi tlllhandaﬁ'élle allt fran godsel och aska till

0) med nellkoptler

2 UOoo A BERF AR VI VIER!

Kallax Flyg AB - 0980-81 000 * info@kallaxflyg.se
www.kallaxflyg.se

IT & affarssystemi
teknikens framkant

Genesis IT ar en av Sveriges ledande leverantorer av
molnbaserade affarssystem, tjanster och IT-driftslésningar.

Pa vart kontor i Lulea jobbar vii en modern teknisk plattform
dar vi hanterar utveckling, drift & support av vart
egenutvecklade affarssystem iFenix.

Ar du nyfiken p& oss? Hor av dig sa bokar vi ett méte.

GENESIS IT

@& www.genesis.se [§ 010 27 27 200 B info@genesis.se

Vi har plats
for fler nojda
kunden

Valkommen till oss!

Handelsbanken

Uddmansgatan 10, Pited, 0911-23 18 40
handelsbanken.se/pited




GORAN SUNDBERG,
ravaruchef pa Stenvalls:

Hyggen ar vagen till
vaxtkraft och valfard

I debatten ar kritiken mot skogsbruket ofta hard: Foryngrings-
avverkningar jamstalls med skogsskovling, och man pastas
forstora naturen av ren illvilja.

- Men inget kan vara mer felaktigt, sdger Goran Sundberg,
ravaruchef pa Stenvalls.

Goran tvekar inte pa malet nar han forklarar syftet med det
sa kallade trakthyggesbruket:

—Den enda orsaken till att man gor avverkningar pa
storre sammanhéangande ytor ar att man vill dra nytta av
naturens vaxtkraft for att tryggt och sakert fa upp ny skog.
Vi dlskar skogen och det ar otankbart for oss att forstora
vart levebrod. Vi maste bli battre pa att forklara detta for
allménheten.

Goran har forstaelse for att en avverkning bade av este-
tiska och personliga skal vacker kanslor, men han menar att
trakthyggesbruket har avgoérande betydelse for det aktiva
skogsbruket och ar nyckeln till valfarden genom skogen.

Trakthyggesbruket utvecklades under mitten 1900-talet
efter att man i Sverige upptackt problem med stora utarma-
de skogsomraden dér kontinuerligt hyggesfritt skogsbruk
tidigare tillampats. Tron var att det skulle vara effektivt och
hallbart, men resultatet av att hugga lite i taget blev att sko-
gen hade svart att foryngra sig och tillvaxten avstannade. Nar
daremot forsok med storre avverkningar genomférdes blev
resultatet sékrare féryngringar och béattre védxande skogar.
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—Vad var anledningen till det? Forenklat ar det for att
vid en féryngringsavverkning frigoérs kvave och naringsam-
nen, mer solljus slapps in och konkurrensen minskar. Den
naturliga atgard som ger samma effekt eller motsvarar en
foryngringsavverkning ar en omfattande fri skogsbrand -
nagot som vi av forstaeliga skal inte efterstravar, dven om
naturvardsbranning i kontrollerad form ar mycket bra. Men
en foryngringsavverkning innebér ocksa en stdrning i natu-
ren, absolut! Darfor maste man alltid avvaga hur ekosyste-
met paverkas nar man valjer tidpunkt och metod for detta.

Under de senaste 70 aren har metoderna for féryngrings-
avverkningar forbattrats vasentligt genom battre naturhan-
syn och kulturvard och battre plantor — och utvecklingen
fortsatter.

—Vibehover tdnka langsiktigt och hallbart och inte lata
lura oss av 6gat 1 stunden, menar Goran. Skogsbruket har
och har haft enorm betydelse for Sveriges valfard och sko-
gen binder dessutom atmosfarens kol, skapar smarta pro-
dukter och héllbar energi. Valjer man - eller tvingas katego-
riskt att valja! — hyggesfria metoder, sa blir det pa bekostnad
av trygg och god atervaxt och alla positiva effekter det for
med sig. Vad ska vi da grunda var valfard pa?

— Varje enskild skogsédgare bor sjalv fa vilja sina meto-
der beroende pa vad man vill ha ut av sitt skogsbruk — men
att kréva generella dtgarder som gar emot naturen — det
vore ytterst oklokt! avslutar Goran.

L&ds mer om detta i Skogsstyrelsens rapport pa www.
skogsstyrelsen.se (Sok pa "skogsbruk mark och vatten pdf”)

FOTO: MAGNUS STENLIN, LULEBILD



Dina kontaktpersoner

Elena Nyberg Jonas Olund Anneli Stenberg Marie-Louise Kaarle

Produktionsansvarig Controller och flodes- Redovisningsekonom Redovisningsekonom
070-184 10 22 ansvarig 070-280 36 10 070-184 10 49 070-184 10 08

Joakim Marklund Rikard Lindkvist Lars Forsell Erik Hammarberg

ny virkeskopare, virkeskopare, virkeskopare, virkeskopare,
Skelleftea alvdal Skelleftea alvdal Skelleftea alvdal Pitea alvdal
070-184 10 96 070-1841012 070-630 8514 070-18410 14

Mattias Nilsson Rikard Rodlund Magnus Gladh Emil Hahto

virkeskopare, virkeskopare, virkeskopare, virkeskopare,
Alvsbyn Arvidsjaur Luled och Ranea alvdalar  Luled och Ranea alvdalar
070-184 10 20 070-201 90 62 070-184 10 25 070-1841018

Lars Lundkvist Leif Hannu Goran Sundberg
virkeskopare, virkeskopare, Ravaruchef
Kalix dlvdal och Haparanda Torned och Kalix &lvdalar 070-1841013

070-377 60 52 070-377 60 59

PORTRATT: MAGNUS GLADH: PATRICK DEGERMAN. OVRIGA: MAGNUS STENLIN, LULEBILD



AVSANDARE/RETURADRESS:
STENVALLS TRA AB
VARGBACKENVAGEN 1
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B PP Sverige, Port Payé

Hur har du nyttjat Stenvallskortets formaner?

30% rabatt pa kutterspan, 20% pa pellets och 10% pa XL-Bygg Stenvalls hela sortiment till den som séljer skog till Stenvalls.

Erik Lundstrom, Sikfors:

—Jag har eldat med bjérkved i trettio ar,
men var alltid tvungen att borja kapa och
klyva ved nar golfsdsongen borjade pa
varen — sa till slut bérjade jag elda med
pellets i stallet. Nu koper jag pellets fran
Stenvalls aret om med 20 procent rabatt. Det finaste ar, att
nar man bor sa har som jag goér, sd kommer de med traktorn
och kor ut sdckarna. Om jag ringer pa tisdagen sa kor de ut
pa torsdagen, och jag behover bara sta och ta emot och skjut-
sa dem ner i kéllaren. Det &r perfekt, jag ar bortskamd!

- Sigvard Lundgren, Krangfors, Skelleftea:

—Jag har kopt golvspanskiva, lister och
@@i en bankskiva i ek, det jag behdvde for att
*’ﬁﬁ\ ' bygga om koket. Pandemin har {6rdrojt
_ processen, men i vinter har jag satt in nytt
‘ kakel. Jag behover ytterligare nagon span-

skiva och repgips innan jag ska tapetsera. Sedan ar jag nog
klar. I mina 6gon blev det bra, jag ar nojd!

Torbjorn och Gun-Britt Lindstrom, Boden:
—Det var arligt talat senast var son som
nyttjade vart Stenvallskort pa XL-bygg,
\] eftersom vi sjalva ar lite for gamla for

—¥ attorka bygga. Han har ett hus som han

reparerar och har gjort nytt tak och golv
inne. Det ar han som kommer att ta 6ver och arva var mark
och skog.

Mats Lindberg, Sikfors:
—Jag ar jord- och skogsbrukare med 30
') mjolkkor och koper kutterspan och lite
{ pellets. Vi snélar inte med kutterspan och

. =t

'ih:q
‘ - har sa nara till Stenvalls att vi hdmtar
.‘# pallar sjélva. Jag tillhor kategorin som
tycker att man ska stédja foretagarna pa hemorten, sé jag
saljer min skog till Stenvalls, som ar narmast och oftast
betalar bast. Jag aldrig nagonsin upplevt nagot problem med
dem. De har bra entreprendrer, och det finns ingen anledning
att ga over an efter vatten!

PALITLIG, EFFEKTIV & FLEXIBEL AFFARSPARTNER

A

=

I XL| SKELLEFTEA
XL BURTRASK

Burtrisk 0914102 00
Lulea Notviken 010150 62 00
Umea Syd 010 150 65 00

Boden 010150 69 00

Luled 010150 6100
Umed 010 150 65 00

- Byggmaterial av hég kvalité och virke fran skfc_)galljj'i N

www.xlbyggstenvalls.se

¥

BY

XL sTENVALLS

Kiruna 010150 63 00
Skellefted 010 150 66 00

Kalix 010150 67 00
Pajala 010 150 64 00




